DIE MASSGESCHNEIDERTE BURO-OPTIMIERUNG

MEHR ZEIT
HOHERES IMAGE
GROSSERE GEWINNE
KUNDENZUFRIEDENHEIT



Haben Sie sich nicht auch
schon manchmal gefragt D
25 Warum ist mein Biiro nur zeitweise besetzt?

9 Wieviele Interessenten sind mir verloren gegangen,
weil ich unterwegs war?

(29 Gehe ich jedem Kundenkontakt hartnéickig genug nach?
29 Wie oft habe ich aus Zeitmangel aufs Nachtelefonieren vergessen?

79 Nervt Sie manchmal ein davernd liutendes Telefon?

29 Veriirgern Sie manchmal hilfesuchende Kunden
durch "Nichterreichbarkeit"?

(22 Hiitten Sie manchmal das listige Nachtelefonieren nicht licher
durch jemand anderen erledigt,
durch Branchenprofis mit Erfahrungen aus tausenden Kundengespriichen?
£9 Sprechen Sie Thre madglichen Kunden regelmiifig schriftlich an?
22 Sind Sie sicher, daf Thre Briefe gelesen werden?

9 Kommt Thnen ein zusitzlicher Mitarbeiter
{Sekretariat/Verkauf/Marketing) zu teuer?

Gehen Sie der Sache
D selbst auf den Grund
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Schliissel zur
Okonomischen Losung!

& \Virtuelles Sekretariat
' % Sie sind fiir Kunden und Interessenten immer erreichbar.
£9 Es entgeht Thnen keine Kaufanfrage mehr.

@ Kein Anruf hiilt Sie mehr von der Arbut ab.
&9  Interercssenten gehen nicht mehr verloren,

Virtueller Verkauf
9 Die Akquisition wird professionell und kontinuierlich durchgefiihrt!
9 Das Telefon wird effizient als Verkaufs- und Marketinginstrument eingesetzt!
=5 Thre Vorverkaufsaktivititen erledigen speziell geschulte, erfahrene Verkaufsprofis!

DIE MASSGESCHNEIDERTE BURO-OPTIMIERUNG

© bringt Zeit,
konomischer Einsatz an "man-powe
Sie konnen [hre Zeit besser fiir gewmnbr'lngende Aktivitiiten einselzen.

schafft Kontinuitit.
Ihr Biiro ist immer erreichbar, Daher gritbiere Kundenzufriedenheit.

- verhindert Probleme.
Branchenerfahrene | geschulte Profis sind fir Thre Kunden da.
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Wer kiilmmert sich um Ihre (neuen) Kunden, wenn Sie beim Kunden sitzen ?

veridrgern Sie manchmal hilfesuchende Kunden durch , Nichterreichbarkeit™?

— nervt Sie manchmal ein dauernd ldutendes Telefon?
— gehen Sic jedem Kundenkontakt hartniickig genug nach?

— hitten Sie manchmal lieber das listige ,,Nachtelefonieren® durch jemand anders erledigt?
z.B. durch Branchenprofis mit Erfahrung aus tausenden Kundengespriichen?

~ wieviele Interessenten sind Ihnen ,verloren™ gegangen, weil Sie unterwegs waren?
— kommt Thnen ein zusiitzlicher Mitarbeiter (Sekretariat/Verkauf/Marketing) zu teuer ?

— brauchen Sie einen (zweiten) Standort in Wien?

Ja, Aber .......”?

Die Losung: Das ,,Virtuelle Biiro* _ pro Monat.



